Inovacao produtiva ou improdutiva: o
desenvolvimento econémico depende das
escolhas de carreira dos empreendedores
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INTRODUCAO

O crescimento econdmico e o desenvolvimento social dependem da forma como o
talento empreendedor é alocado na economia. No estudo "Entrepreneurship:
Productive, Unproductive, and Destructive", publicado no Journal of Political Economy
(1990), William J. Baumol argumenta que a quantidade total de empreendedores em
uma sociedade pode ser relativamente constante, mas a forma como suas atividades
sdo distribuidas entre inovacdo produtiva, busca de renda (rent-seeking) e atividades
destrutivas é fortemente influenciada pelas "regras do jogo" econdmico e institucional.

Baumol demonstra que sociedades que incentivam e recompensam a inovagao e a
producdo tém um crescimento econdmico acelerado, enquanto aquelas que
favorecem atividades de extracdo de renda ou mesmo atividades ilegais acabam
desperdicando seu capital humano. Com base em evidéncias histéricas de Roma
Antiga, China Medieval e Europa, o estudo sugere que politicas publicas podem
reorientar os incentivos para maximizar o impacto positivo do empreendedorismo no
crescimento econémico.
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1. 0 PROBLEMA

Tradicionalmente, o empreendedorismo sempre foi visto como um motor da inovagao
e do crescimento econdémico. No entanto, Baumol argumenta que essa relacdo ndo é
automatica. Nem toda atividade empreendedora resulta em progresso econémico. Se
os incentivos econdmicos favorecem a extracdo de riqueza por meio de monopdlios,
influéncia politica ou manipulacdo do sistema legal, entdo os empreendedores
direcionam seus talentos para essas areas em vez de criarem novos produtos e
Servigos.

A principal questdo levantada pelo estudo é: como as instituicbes e as politicas
econdmicas podem moldar o comportamento empreendedor para gerar mais
crescimento econdmico?
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2. METODOLOGIA

Baumol utiliza um modelo tedrico baseado na distribui¢do do talento empreendedor
entre trés categorias:

1.Empreendedorismo produtivo: Atividades que resultam em inovagdo tecnolégica,
criacdo de novos negdcios e expansao da producdo.

2.Empreendedorismo improdutivo: Atividades que visam capturar riqueza
existente sem criar novo valor, como lobbying, litigios excessivos e busca por
monopolios.

3.Empreendedorismo destrutivo: Atividades que reduzem a riqueza social, como
corrupgao e crime organizado.

Para validar sua teoria, Baumol analisa varios periodos historicos, incluindo:

e Roma Antiga: a estrutura de incentivos privilegiava ganhos politicos e militares em
vez da inovagdo técnica.

e China Medieval: a burocracia estatal desencorajava a iniciativa privada e reprimia o
crescimento do setor produtivo.

e Europa Medieval e Renascenca: a estrutura feudal, posteriormente substituida por
economias de mercado mais abertas, demonstrou os efeitos da realocagdo do
talento empreendedor.
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3. PRINCIPAIS RESULTADOS

Os principais achados do estudo incluem:

1.A estrutura de incentivos determina a qualidade do empreendedorismo:
Sociedades com regras que premiam a inovacdo e o investimento produtivo
tendem a crescer mais rapidamente, enquanto aquelas que favorecem o rentismo
e a manipulagdo politica tém crescimento lento.

2.Histéria econdomica ilustra o impacto da aloca¢do empreendedora: O declinio
de Roma Antiga, o crescimento limitado da China Imperial e a ascensdo econdmica
da Europa entre os séculos XI e XVI estdo relacionados a forma como os talentos
empreendedores foram utilizados.

3.Mudancgas institucionais podem redirecionar a atividade empreendedora:
Politicas econdmicas que reduzem barreiras a concorréncia, protegem direitos de
propriedade e incentivam a inova¢do tendem a gerar maior crescimento
econdmico no longo prazo.
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4. PRINCIPAIS RESULTADOS

Co

m base nos achados, Baumol sugere que os formuladores de politica econémica

deveriam concentrar-se na criacdo de incentivos para estimular o empreendedorismo
produtivo. Algumas medidas recomendadas incluem:

Ba

Reduzir a burocracia e aumentar a seguranca juridica: Minimizar barreiras para
novos negocios e garantir direitos de propriedade claros.

Rever incentivos fiscais: Evitar subsidios excessivos para setores pouco
produtivos e reduzir distor¢des que favorecem rentistas em detrimento de
inovadores.

Combater a corrup¢do e praticas anticompetitivas: Criar mecanismos de
transparéncia e regulacdo para evitar que o setor privado seja capturado por
interesses especificos.

Estimular a educacdo empreendedora e técnica: Formar mdo de obra
qualificada para inovagdo tecnolégica e ciéncia aplicada.

umol conclui que, enquanto o numero de empreendedores pode permanecer

relativamente estdvel ao longo do tempo, a forma como suas atividades sdo
distribuidas pode determinar o sucesso ou fracasso econémico de uma nagdo. A
histéria mostra que sociedades que incentivam a inovagdo e o investimento produtivo
sdo as que alcangam maior prosperidade no longo prazo.
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